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Komunikat prasowy

Polkowice, 14 listopada 2007

NG2 PO TRZECH KWARTALACH 2007 - DYNAMICZNY WZROST
PRZYCHODOW, DALSZY ROZWOJ SIECI

NG2 SA, najwi ekszy dystrybutor i wiod acy producent obuwia w Polsce, wypracowat
po trzech kwartatach 2007 roku przychody ze sprzeda zy na poziomie 379,7 min zi,
czyli wy zsze o blisko 36% w poréwnaniu z analogicznym okrese =~ m ubiegtego roku. Z

kolei zysk netto firmy w tym okresie wyniést 36,58 min zt.

- Od poczatku roku NG2 znaczgco rozwineta swojg sie¢ sprzedazy NG2, otwierajac
lacznie 127 placéwek (sklepéw wiasnych i franszyzowych) na terenie Polski i Republiki
Czeskiej, w tym: BOTI - 45 sklep6éw wiasnych i 61 franszyzowych, QUAZI - 7 sklepdw,

CCC - 29 sklepbéw wiasnych. Sie¢ sprzedazy obejmuje zatem tgcznie juz 427 placowek .

- W 2007 roku spotka planuje otwarcie tacznie 40 nowych sklepéw pod logo CCC, 10
butikdbw Quazi oraz 130 sklepow firmowych BOTI (w tym 50 wiasnych).

- Wiasne sklepy, ktére stanowig 241 z tacznie 427 lokalizacji, generuja srednig marze

detaliczng na poziomie 55,2% proc.

- Spoika podtrzymuje prognozy na 2007 rok i planuje osiggna¢ 540 min zt przychodéw ze

sprzedazy i 81 min zt zysku netto.
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WYNIKI FINANSOWE PO TRZECH KWARTALACH 2007 ROKU

Szczego6towe dane finansowe przedstawiajg sie nastepujgco:

w min PLN I-111 kw. I-111 kw. Zmiana I kw. Zmiana
2006 2007 2006

Przychody netto ze 279,45 379,72 +35,9% 92,34 129,43 +40,2%
sprzeda zy

Zysk operacyjny 43,93 53,88 +22,6 11,19 11,42 +2%
Zysk netto 37,25 36,58 -1,8% 9,07 8,35 -8,6%

Dynamika wzrostu przychoddéw ze sprzedazy po pierwszych trzech kwartatach wyniosta
blisko 36 proc., w poréwnaniu z analogicznym okresem ubiegtego roku. Motorem wzrostu
jest rozbudowa sieci dystrybucji salonéw firmowych CCC i Quazi bardzo dynamiczny rozwoj
sieci sprzedazy nowej marki BOTI. Jednocze$nie tempo wzrostu sprzedazy w

dotychczasowych placéwkach wyniosto 16,3%.
ROZWOJ SIECI W PIERWSZYCH TRZECH KWARTALACH 2007
Sie¢ sprzedazy NG2 na koniec pierwszego pétrocza obejmowata tacznie 427 placéwek. Na

wzrost sieci najwiekszy wptyw miata budowa lokali pod markg BOTI, ktérych tacznie po

trzech kwartatach otwarto 106 (45 wiasnych i 61 franszyzowych).

Liczba sklepow Stan na 30.09.2007 Stan na 31.12.2006
CCC Polska — salony wtasne 161 132
CCC Polska - franszyza 121 125
CCC Czechy 12 11
QUAZI 21 14
108
BOTI (47 — sklepy wtasne, 2
61 - franszyza)
Sklepy partnerskie 4 13
Kiermasze 0 3
taczna liczba placéwek 427 300
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PROGNOZY | PLANY NA 2007 ROK

W calym 2007 roku Grupa NG2 bedzie nadal rozwija¢ sie bardzo dynamicznie. Przychody
grupy majg wzrosng¢ o prawie 35% wobec ubiegtego roku, z kolei dynamika zysku netto

przekroczy 52% w poréwnaniu z 2006 rokiem.

Wyniki

skonsolidowane w SR Realizacja NP
2007 w %
min zt
Przychody 400,86 540,0 +34,7% 379,72 70,3%
Zysk operacyjny 61,99 95,0 +53,2% 53,88 56,7%
Zysk netto 53,14 81,0 +52,4% 36,58 45,2%

PLANOWANY ROZWOJ SIECI

Docelowo spétka planuje mie¢ pod logo CCC okoto 200 lokali wtasnych i 150 objetych
franszyza w Polsce oraz ok. 40 lokali wtasnych w Czechach. Sie¢ butikbéw Quazi docelowo
ma skiadac¢ sie z 75 sklepéw. Sie¢ sklepéw firmowych BOTI ma docelowo obejmowa¢ 350

sklepéw wiasnych i 350 franszyzowych.

.1rzeci kwartat tego roku byt kolejnym okresem konsekwentnej realizacji naszej strategii,
zakladajgcej bardzo dynamiczny rozwdj sieci — w ciggu dziewieciu ostatnich miesiecy
otworzyliSmy az 127 placowek. Motorem rozwoju sieci byta przede wszystkim marka Boti.
Réwnolegle ze wzrostem liczby sklepéw, systematycznie zwiekszamy sprzedaz w
dotychczasowych placéwkach — po trzech kwartalach tempo wzrostu sprzedazy w
poréwnywalnych sklepach wyniosto az 16,3%. Wzrost przychodéw o blisko 36% po trzech
kwartatach dowodzi, Zze idziemy we wiasciwym kierunku.” - powiedziat Dariusz Mitek, Prezes
Zarzadu NG2.
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Dodatkowych informacji udzielaj a:

Mariusz Gnych
Czionek Zarzadu, NG2 SA
Tel. (76) 84 33 105, e-mail: mariusz.gnych@ng2.pl

Magda Kotodziejczyk

M+G

Tel. (22) 625 71 14, 0501 16 88 07

e-mail magda.kolodziejczyk@mplusg.com.pl

Grupa NG2 jest zdecydowanym liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i jednym z
najwiekszych jego producentéw w Polsce. W sktad Grupy Kapitalowej NG2 wchodzg NG2 S.A. -
spotka zarzgdzajgca siecig sprzedazy oraz CCC Factory Sp. z 0.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia.
Sprzedaz kolekcji prowadzona jest tgcznie w 427 placéwkach pod markami CCC, QUAZI oraz BOTI.
Dostawcy obuwia dla Spotki to zaréwno producenci zagraniczni (przede wszystkim szyjgcy na
zlecenie NG2 producenci chinscy, jak réwniez producenci wioscy), krajowi, jak tez wlasne zaplecze
produkcyjne. llosciowy udziat Grupy NG2 w bardzo rozdrobnionym rynku producentéw obuwia jest
szacowany na 2,5%, a w rynku sprzedazy detalicznej — na 6%.
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