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Informacja prasowa

Polkowice, dn. 2.08.2021 r.

Rekordowe 2 mld PLN przychodow, wysokie dynamiki sprzedazy w sieci
detalicznej i e-commerce oraz dwucyfrowa rentownos¢ EBITDA - Grupa
CCC podsumowuje drugi kwartat 2021/22

Grupa CCC zamyka Il kwartat roku obrotowego 2021/22 (maj-lipiec) wzrostem przychodéw o blisko
40% rdr. Sprzedaz osiagneta poziom przeszto 2 mld PLN, co jest historycznie najlepszym rezultatem
uzyskanym przez Spétke w pojedynczym kwartale. To wynik przede wszystkim bardzo dobrego odbioru
kolekgcji SS'21, utrzymania dynamicznego rozwoju e-commerce oraz petnej dostepnosci sieci detalicznej.
Bardzo wysoka rentownos$é¢, przy wciaz rosnacych przychodach, utrzymuje eobuwie.pl.
Z sukcesem Il kwartat zakonczyt réwniez najnowszy koncept Grupy — HalfPrice, ktory zanotowat 40 min
PLN przychodow ze sprzedazy.

— Drugi kwartat to przede wszystkim dtugo wyczekiwane odmrozenie gospodarki po lockdownie i otwarcie
sklepdw, co przyczynito sie do wzrostu sprzedaZzy stacjonarnej. Nie wptyneto ono jednak na wcigz bardzo wysokg
dynamike sprzedazy internetowej. Jestesmy zadowoleni z tempa i gtebokosci transformacji Grupy CCC. Cieszy
szczegdlnie sita marek wtasnych, dynamika formatéw e-commercowych, ktére w tym kwartale pieknie
wspotbrzmiq z detalem, a takze impet rozwoju nowego konceptu HalfPrice. Drugi kwartat to takze kontynuacja
porzgdkéw w Grupie CCC, a w szczegdlnosci zamkniecie dziatalnosci w formacie stacjonarnym w Europie
Zachodniej. Najwieksze wyzwania mamy juz za sobg. Mamy silne kanaty sprzedazy i mocne marki, bedg one
coraz mocniej kontrybuowac do wynikéw firmy, zgodnie z tym, co zapowiadalismy na ostatnim Dniu Inwestora
— moéwi Marcin Czyczerski, Prezes Zarzadu Grupy CCC.

Grupa odnotowata istotng poprawe wynikdw na kazdym poziomie rachunku zyskéw i strat. Marza brutto
wzrosta o przeszto 2,5 p.p., do poziomu 47,8%, w tym w samym detalu do poziomu 53,2 0 4,2 p.p. Kontrolowany
wzrost kosztéw wynika gtéwnie z dynamicznej ekspansji e-commerce i szybkiego rozwoju konceptu HalfPrice.
W drugim kwartale Grupa CCC wygenerowata 112 mIn PLN zysku operacyjnego oraz 250 min PLN EBITDA, przy
marzach na poziomie odpowiednio 6% i 12%.

Skutecznos¢ strategii omnichannel

Otwarcie sklepéw stacjonarnych, silne kanaty e-commerce, a takze uruchomienie nowego konceptu
spowodowaty, ze przychody Grupy CCC w Il kwartale wyniosty 2 mld PLN, czyli o blisko 40% wiecej niz rok
temu.

— Z impetem i dobrg energiq weszlismy w drugi kwartat. Klienci wrécili do naszych sklepéw, ale réwnoczesnie
dalej bardzo chetnie korzystajq ze sklepéw internetowych. Udziat e-commerce w przychodach Grupy, przy silnym
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detalu, wynidst 44%, a to oznacza wzrost o 4 p.p. rdr. Taka struktura przychoddw jest realizacjg przyjetych przez
nas, [ konsekwentnie realizowanych, zatozen rozwoju biznesu ipozwala na dalsze wzmacnianie
omnichannelowego ekosystemu Grupy CCC. Jestesmy gotowi na wzrost, odbudowe rentownosci { silnej pozycji
gotéwkowej — mdwi Marcin Czyczerski.

Przychody w segmencie omnichannel CCC wzrosty az o 28% rdr, osiggajac poziom 1,1 mld PLN i byly wyzsze
réwniez od sprzedazy w Q2'19 (o 9%). Warto doda¢, ze w |l kwartale udziat ccc.eu wyniost 9% (+2 p.p. rdr), przy
dynamice przychodéw na poziomie 63% rdr. Natomiast udziat rynkéw zagranicznych w sprzedazy DeeZee
siegnat juz blisko 40%. Marka ta rowniez z sukcesem rozwija sprzedaz odziezy.

Eobuwie.pl wykorzystuje swéj potencjat

Mimo petnego przywrécenia sprzedazy stacjonarnej, wysoka dynamike przychodoéw i rentownos$¢ utrzymuje
Grupa eobuwie.pl. W Q2 2021 r. jej sprzedaz wyniosta 811 min PLN, co oznacza wzrost o 56% rdr (w tym
eobuwie.pl +53% i Modivo +88%). Ponadprzecietny wzrost przychoddw odnotowano na waznych dla rozwoju
Grupy eobuwie.pl rynkach: w Grecji (+124%), Niemczech (+96%) i we Wioszech (+75%). Wartos¢ sprzedazy
Modivo wyniosta okoto 90 min PLN, co oznacza wysoki, 11% udziat w sprzedazy Grupy eobuwie.pl. Warto
doda¢, ze drugim po Polsce, najwiekszym rynkiem dla tego internetowego sklepu z moda premium jest Grecja,
z blisko 7-krotnym wzrostem sprzedazy rdr.

Marza brutto Grupy eobuwie.pl utrzymuje sie na wysokim, stabilnym poziomie. Dynamika kosztéw Grupy
eobuwie.pl wzrosta pod wptywem inwestycji w budowanie rozpoznawalnosci marki, udziatéw rynkowych na
strategicznych rynkach oraz pracy nad uruchomieniem nowych kanatéw sprzedazy. W rezultacie, Grupa
eobuwie.pl odnotowata rentownos¢ EBITDA, na poziomie powyzej 7% — zblizong do zatozen strategii GO.22.

— Grupa eobuwie.pl, w drugim kwartale 2021 r. swietnie odpowiedziata na popyt klientéw, ktérzy pomimo
otwartych sklepéw stacjonarnych, ewidentnie doceniali szybkos¢ i wygode zakupdw oraz szerokos¢ oferty
w eobuwie.pl i Modivo. Oba te segmenty, obuwie i odziez, byty silnymi motorami wzrostu firmy. Poszerzylismy
w tym okresie rowniez sktad zarzgdu i przeprowadzilismy zmiany w akcjonariacie, nie gubigc przy tym petnej
koncentracji na biznesie i na kliencie — za ktéry to profesjonalizm moge zespotowi eobuwie.pl mocno
pogratulowac. W zesztym tygodniu otworzylismy z duzym sukcesem pierwszy hybrydowy salon poza Polskg —
w czeskiej Pradze klienci mogg wybierac produkty zaréwno z oferty eobuwie.pl, jak i Modivo. Pracujemy
intensywnie nad projektami rozwojowymi i firma szykuje sie juz na mocny biznesowo 2022 rok — méwi Karol
Pottorak, p.o. Prezesa Zarzadu eobuwie.pl.

Dynamiczny rozwdj Spétki wspierany bedzie takze dzieki pozyskaniu renomowanych partneréw-akcjonariuszy.
Na poczatku lipca Grupa CCC podpisata umowe z japonskim funduszem SoftBank (Vision Fund 2), w ramach
ktorej zainwestuje on kwote 500 min PLN w eobuwie.pl. Partnerstwo z SoftBankiem wesprze plany Spdtki
dotyczace dalszej ekspansji na nowych rynkach, uruchomienia nowoczesnych centréw logistycznych poza
granicami Polski, czy rozwoju nowych ustug, takich jak marketplace. W tym roku do grona akcjonariuszy
eobuwie.pl dotaczyt takze Cyfrowy Polsat oraz A&R Investment.
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Nowy sezon, nowe projekty, nowe produkty

Ambitne cele sprzedazowe Grupa CCC zamierza realizowaé m.in. dzieki dalszej cyfryzacji biznesu, budowaniu
przewagi technologicznej, umacnianiu modelu omnichannel, w tym kanatu e-commerce oraz rozwoju nowych
projektéw. Jednym z nich jest koncept off-price, ktéry zadebiutowat w maju br. Pod nowa marka dziata juz 21
sklepéw w Polsce. — Skala sukcesu i ogromne zainteresowanie klientow sq powyzej naszych oczekiwan. Juz
niedtugo zadebiutujemy poza granicami Polski, w sierpniu na Wegrzech oraz Austrii, nieco pézniej w Czechach.
Do korica roku w Polsce i w Europie otwartych zostanie tgcznie ok. 60 sklepow, a jesienig HalfPrice rozpocznie
sprzedaz online — méwi Adam Holewa, Prezes Zarzadu HalfPrice.

— Jestesmy dobrze przygotowani na nadchodzgcy sezon “BackToSchool” i jesienno-zimowy ("AWZ21"). Zgodnie
z zapowiedzig, z sukcesem stworzylismy platforme handlu omnichannelowego, zbudowang z wielu silnych
kanatéw sprzedazy. Nasze portfolio produktowe przeszto rewolucje, a nasze marki zyskaty nowg moc i charakter.
Dla naszych klientow mamy tez wiele nowosci — w tym kolejne produkty z linii GoForNature oraz obuwie marki
Badura. Ta ostatnia debiutuje w naszym portfolio! — dodaje Marcin Czyczerski. — Jestem przekonany, ze modne
produkty w potgczeniu z kreatywng kampaniq marketingowg, przetozg sie na wysokie zainteresowanie Klientéw
naszq ofertqg. Z optymizmem spoglgdamy w kierunku drugiej, bardzo waznej dla nas, potowy roku.

CCC S.A. jest jednga z najwiekszych europejskich spétek w segmencie obuwia i udziatowcem wiekszosciowym
eobuwie.pl. kgczna powierzchnia sieci sprzedazy CCC na koniec lipca 2021 roku wynosita 682 tys. m2. Grupa
CCC jest obecna w 29 krajach —w 22 sprzedaz prowadzona jest w 992 sklepach stacjonarnych, a w 18 poprzez
kanat online pod markami CCC, eobuwie.pl, Modivo, HalfPrice, DeeZee, Gino-Rossi. Od maja 2021 r. Spétka
poprzez sie¢ sklepéw HalfPrice rozwija sprzedaz réwniez w segmencie off-price.
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