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DOBRE WYNIKI NG2 W | KWARTALE 2009 ROKU

PRZY BARDZO TRUDNYCH WARUNKACH ZEWN ETRZNYCH
DALSZY ROZWOJ SIECI SPRZEDA ZY

NG2 SA, najwi ekszy dystrybutor i wiod gcy producent obuwia w Polsce, wypracowat w |
kwartale 2009 roku przychody ze sprzeda zy na poziomie blisko 166,7 min zt, a zysk netto
Spoétki w tym okresie wynidst ponad 4,6 min zt. Grup  a realizuje plany rozbudowy sieci
sprzeda zy, ktéra na koniec | kw. sktadata si e juz z 614 placéwek.

Wptyw na wyniki finansowe w | kwartale 2009 roku mi  aly przede wszystkim niesprzyjaj ace
warunki zewn etrzne, zaréwno makroekonomiczne jak i atmosferyczne . Mrozna i $niezna
pogoda w styczniu i w lutym i nadej $cie wiosny dopiero pod koniec | kwartatu
spowodowalty, ze popyt na produkty grupy przesun at sie i istotna cz e$¢ przychodéw oraz
marzy zostaly zrealizowane w kwietniu tego roku, ktory byt pierwszym miesi gcem w
historii Grupy NG2, w ktérym przychody ze sprzeda  zy przekroczyty 100 milionéw zitotych.

W pierwszym kwartale 2009 mar za uzyskiwana przez spotk e byta istotnie ni zsza niz w
analogicznym okresie ubiegtego roku z powodu dlugot rwatlego handlu przecenionymi
butami z kolekcji jesienno-zimowej.

Najwazniejsze wydarzenia | kwartatu 2009 r.:

« Zysk netto NG2 w | kwartale 2009 r. wyniést 4,6 min zt i byt nizszy od zrealizowanego w
analogicznym okresie ubiegtego roku o 73%.

«  Zysk operacyjny wyniést | kwartale 2009 r. blisko 7,5 min zt i byt nizszy o 63% w poréwnaniu
| kwartatem 2008 roku.

«  Przychody ze sprzedazy wzrosty w | kwartale 2009 r. o ponad 20%, do 166,7 min zt.

« | kwartat 2009 rok to kontynuacja rozwoju sieci sprzedazy NG2, ktéra na koniec | kwartatu
2009 roku sktadata sie juz z 614 placéwek - liczba placéwek wtasnych wzrosta o 18 sklepéw
na terenie Polski i Republiki Czeskiej i wyniosta na koniec marca 456.

« W 2009 roku Spotka planuje otworzyé tgcznie co najmniej 132 nowe placéwki:
0 €0 najmniej 45 sklepéw pod logo CCC (32 w Polsce, 13 w Czechach)
0 co najmniej 12 butikow QUAZI
0 co najmniej 75 sklepéw firmowych BOTI.

BOWB CCC QUAzi



NG2

New Gate Group

WYNIKI FINANSOWE NG2 PO | KWARTALE 2009 ROKU

Szczegotowe dane finansowe NG2 przedstawiajg sie nastepujaco:

w min PLN | kw. 2008 I kw. 2009 Zmiana
Przychody netto ze 0
sprzeda 2y 138,9 166,7 +20,0%
Zysk operacyjny 20,4 7,5 -63,2%
Zysk netto 17,1 4,6 -73,1%

W | kwartale 2009 roku dynamika wzrostu przychodow ze sprzedazy NG2 wyniosta 20%
w poréwnaniu z analogicznym okresem ubiegtego roku. Zysk netto zas wyniést 4,6 min
zt i byt lepszy od wyniku finansowego zaktadanego na | kwartat. Takie wyniki finansowe
byly efektem niesprzyjajacych warunkéw zewnetrznych, zaréwno makroekonomicznych
jak i atmosferycznych. Mrozna i $niezna pogoda w styczniu i w lutym i nadejscie wiosny
dopiero pod koniec | kwartatu spowodowaty, ze popyt na produkty grupy przesunat sie i
istotna czes¢ przychoddw oraz marzy zostaty zrealizowane w kwietniu tego roku.

Jednostkowe przychody ze sprzedazy NG2 w kwietniu 2009 roku wyniosty 102,2 min zit i
byly wyzsze od osiggnietych w kwietniu ubiegtego roku o prawie 60%. Przychody za
okres styczen — kwiecien 2009 wyniosty 269,3 min zt i byty wyzsze od osiggnietych w
analogicznym okresie 2008 roku o prawie 33%. Kwiecien byt pierwszym miesigcem w
historii Grupy NG2, w ktérym przychody ze sprzedazy przekroczyty 100 milionéw
zlotych. Ponadto na podkreslenie zastuguje prawie 50% wzrost sprzedazy detalicznej
realizowanej poprzez wiasne sklepy w okresie styczen — kwiecien 2009.

ROZWQOJ SIECI

Sie¢ sprzedazy NG2 na koniec | kwartatu 2009 roku obejmowata tgcznie 614 placéwek,
w tym 456 sklepdw wiasnych: 229 salonéw CCC w Polsce i 29 w Czechach, 164 salony
BOTI oraz 34 butiki QUAZI.
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Liczba sklepow grupy NG2
Liczba sklepow S1EUE SLEIE
P 31 marca 2009 31 grudnia 2008
CCC Polska — salony 299 298
wiasne
CCC Polska — franszyza 85 95
CCC Czechy 29 25
QUAZI 34 33
237 215
BOTI (164 — sklepy wiasne, (142 - sklepy wiasne, 73
73 franszyzowe) franszyzowe)
Sklepy partnerskie 0 0
taczna liczba placowek 614 596

DALSZE PLANY EKSPANSJI SIECI

Spotka planuje dalszy dynamiczny rozwdj sieci sprzedazy, szczegoélnie wiasnych
sklepow firmowych. W roku 2009 Spétka planuje otwarcie co najmniej:

32 salonéw CCC w Polsce

13 salonéw CCC w Czechach
12 butikéw QUAZI

75 sklepéw BOTI.

Planowana taczna liczba otwar¢ w 2009 to co najmniej 132 placowki.
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Docelowo NG2 planuje posiada¢ okoto 300 lokali wtasnych i 130 objetych franszyzg pod
logo CCC w Polsce oraz ok. 50 lokali wkasnych tej marki w Czechach oraz 600 sklepéw
wiasnych i 300 franszyzowych pod markg BOTI. Sie¢ butikow QUAZI docelowo ma
sktadac sie ze 100 sklepow.

NG2 W OBLICZU SPOWOLNIENIA GOSPODARCZEGO

Grupa NG2 jest Swietnie przygotowana do dalszej skutecznej ekspansji przy
jednoczesnym generowaniu wysokiej stopy zwrotu dla akcjonariuszy pomimo sygnatow
spowolnienia gospodarczego. Grupa NG2 charakteryzuje sie $cistg kontrolg kosztow,
niskim poziomem zadtuzenia, co gwarantuje niskie koszty odsetkowe i olbrzymie
mozliwosci dalszego rozwoju.

Konserwatywne zarzadzanie i oparcie strategii 0 rozwoj organiczny i rynek krajowy broni
NG2 przed kryzysem na rynkach sSwiatowych. Spétka wdraza programy
oszczednosciowe, m.in. rezygnujgc z reklamy telewizyjnej oraz inwestujgc w
automatyzacje proceséw, m.in. automatyke magazynowa.

W | kwartale zmienit sie takze koncept marki QUAZI. Grupa zdecydowata na odejscie od
bardzo drogich wtoskich produktow skérzanych. Oferta Quazi w 2009 roku rozszerzy sie
o produkty syntetyczne z Chin oraz obuwie skérzane produkowane w Polsce.

-Na wyniki | kwartatu 2009 roku najwiekszy wptyw miata pogoda — mrozna i $niezna
pogoda w styczniu i w lutym, i nadejScie wiosny dopiero pod koniec kwartatu.
Spowodowato to przeniesienie popytu na nasze produkty na kwiecien, ktéry byt
rekordowy w historii NG2 — byt to pierwszy miesigc w historii Grupy, w ktérym przychody
ze sprzedazy przekroczyly 100 milionéw ziotych. Kolekcja wiosenno-letnia, ktérej ceny
utrzymane byty na bardzo atrakcyjnym poziomie, zostata wiec bardzo dobrze odebrana
przez klientbw. Oznacza to, Zze produkty adresowane do klientow wrazliwych na cene,
ktére sq podstawg naszej dziatalnosci, $wietnie sprzedajg sie w sytuacji dekoniunktury” -
powiedziat Dariusz Mitek, Prezes Zarzgadu NG2.

.Podtrzymujemy nasze ambitne plany ekspansji poprzez rozw0j organiczny oraz
liczymy, ze w 2009 roku osiggniemy przychody na poziomie miliarda ztotych. Jedli
chodzi o zysk netto, to zaktadamy, ze w | péiroczu tego roku powinien by¢ nieco wyzszy
od osiggnietego w | pétroczu ubiegtego roku” - dodat Dariusz Mitek.
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Dodatkowych informacji udzielaj a:

Piotr Nowjalis

Wiceprezes Zarzadu, Dyrektor Finansowy, NG2 SA
Tel. (76) 84 58 420

e-mail: piotr.nowjalis@ng2.pl

Magda Kotodziejczyk

M+G

Tel. (22) 625 71 14, 0501 16 88 07

e-mail: magda.kolodziejczyk@mplusg.com.pl

Grupa NG2 jest zdecydowanym liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i jednym z
najwiekszych jego producentéw w Polsce. W sktad Grupy Kapitalowej NG2 wchodzg NG2 S.A. — spotka
zarzgdzajgca siecig sprzedazy oraz CCC Factory Sp. z 0.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia. Sprzedaz
kolekcji prowadzona jest tgcznie w 614 placowkach pod markami CCC, QUAZI oraz BOTI. Dostawcy
obuwia dla Spétki to zardwno producenci zagraniczni (przede wszystkim szyjgcy na zlecenie NG2
producenci chinscy, jak rowniez producenci wioscy), krajowi, jak tez wlasne zaplecze produkcyjne. Udziat
Grupy NG2 w bardzo rozdrobnionym rynku producentéw obuwia jest szacowany na 8-10%.
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