New Gate Group

Komunikat prasowy

Polkowice, 16 listopada 2009 r.

NG2 PO Il KWARTALACH 2009 ROKU:
NAJLEPSZE WYNIKI W BRANZY ORAZ UMOCNIANIE POZYCJI
RYNKOWEGO LIDERA

NG2 SA, najwiekszy dystrybutor i wiodacy producent obuwia w Polsce,
wypracowat po Il kwartatach 2009 roku przychody ze sprzedazy na poziomie
ponad 651,8 min z}, oraz zysk netto w wysokosci 46,6 miIn zt. Grupa realizuje plany
rozbudowy sieci sprzedazy, ktéra na koniec Ill kwartatu skladata sie juz z tacznie
667 placowek, w Polsce i Czechach, co oznacza, ze powigekszyta sie w tym czasie
0 95 sklepéw wiasnych — 87 w Polsce i 8 w Czechach.

NG2 planuje dalsza dynamiczng ekspansje sieci sprzedazy, z zamiarem

zwiekszenia w ciagu trzech najblizszych lat swojego udziatu rynkowego w polskm
rynku obuwia do ponad 20%, z obecnych 12-13%.

WYNIKI FINANSOWE NG2 PO Il KWARTALACH 2009 ROKU

Szczegotowe dane finansowe NG2 przedstawiajq sie nastepujgco:

I kw. I kw. . 1111 kw. 1111 Kw.
1 [l 2009 o00g | <Miana 2009 2008
Przychody netto
zgsprzg dazy 229,6 2004 | +14,54% | 6518 532.8 +22.35%
Zysk operacyjny 15,6 35,5 -56,15 62,3 99,5 -37,39%
Zysk netto 11,1 27,2 -59,36% 46,6 76,0 -38,78%

W pierwszych 9 miesigcach 2009 roku dynamika wzrostu przychodoéw ze sprzedazy
NG2 przekroczyta 22% w poréwnaniu z analogicznym okresem ubiegtego roku. Zysk
netto zas wynidst 46,6 min zt i byt nizszy o ponad 38% od zysku wypracowanego przez
Grupe w analogicznym okresie ubiegtego roku.
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Na wyniki finansowe w trzecim kwartale wptyw miaty przede wszystkim niesprzyjajace
warunkow zewnetrzne, zarowno makroekonomiczne jak i atmosferyczne. Ciepty
wrzesien spowodowat, ze popyt na produkty Grupy przesungt sie i istotna czesc¢
przychodow oraz marzy zostata zrealizowana dopiero w pazdzierniku. W efekcie
pazdziernikowe przychody Grupy osiggnety rekordowg w dotychczasowej historii NG2
wartos¢ 139,1 min zt i byty wyzsze od ubiegtorocznych az o0 43,3%.

W ciggu pierwszych 9 miesiecy 2009 roku NG2 notuje systematyczny wzrost sprzedazy
na porownywalnych sklepach:

e CCC: +3,3%

e BOTIL: +7,7%

e QUAZI: +4,8%.

Dzieki bardzo dobrym wynikom sprzedazy w pierwszej potowie czwartego kwartatu
parametry te ksztaltujg sie na dzieh 12 listopada nastepujgco:

e CCC: +8,2%

e BOTI: +9,6%

e QUAZI: +13,2%.

ROZWOJ SIECI SPRZEDAZY

Sie¢ sprzedazy NG2 na koniec Il kwartatu 2009 roku obejmowata tgcznie 667
placéwek, w tym 523 sklepy wiasne: 236 salonéw CCC w Polsce i 33 w Czechach, 210
salonow BOTI oraz 44 butiki QUAZI.

Spétka planuje dalszy dynamiczny rozwoj sieci sprzedazy, szczegolnie wiasnych
sklepow firmowych. W roku 2009 Spotka planuje w sumie otwarcie co najmniej 132
placowek, tj:

e 45 sklepéw pod logo CCC (32 w Polsce, 13 w Czechach)

o 12 butikow QUAZI

e 75 sklepéw BOTI.
Z wymienionych powyzej otwar¢ po trzech kwartatach 95 placéwek zostato juz otwartych
w pierwszych 9 miesigcach 2009 roku.

NG2 planuje takze przejecie w 2009 roku 19 sklepdéw franszyzowych od dwdch duzych
partnerow z regionu Poznania i Krakowa.

W 2010 Grupa planuje otwarcie kolejnych co najmniej 80 sklepow:
e 30 sklepéw pod logo CCC (20 w Polsce, 10 w Czechach)
e 10 butikow QUAZI
e 40 sklepéw BOTI.

CCC OQUAZzZI ?




NG?2

New Gate Group

Docelowo NG2 planuje posiadac¢ okoto 1000 sklepdéw w Polsce, czyli 400 lokali CCC (w
tym 100 franszyzowych) oraz 500 sklepow markg BOTI (w tym 100 franszyzowych).
Sie¢ salonéw QUAZI docelowo ma skfadac sie ze 100 sklepow. W Czechach Grupa
planuje rozszerzy¢ swojg sie¢ do 70 salonéw CCC.

Liczba sklepow grupy NG2

Liczba sklepow Stanna Stan na
P 30 czerwca 2009 30 wrzesnia 2009
CCC Polska - salony 537 236
wilasne
CCC Polska - franszyza 82 79
CCC Czechy 32 33
QUAZI 41 44
257 275
BOTI (181 — sklepy wtasne, | (210 — sklepy wiasne,
76 franszyzowe) 65 franszyzowe)
taczna liczba placéwek 649 667

NG2 W OBLICZU SPOWOLNIENIA GOSPODARCZEGO

NG2 zanotowata najlepsze w branzy wyniki finansowe za Ill kwartat 2009 roku, pomimo
widocznego na rynku detalicznym kryzysu, co potwierdza, ze przyjeta przez Spotke
strategia przynosi rezultaty. Grupa charakteryzuje sie $cistg kontrolg kosztow, niskim
poziomem zadtuzenia, co gwarantuje niskie koszty odsetkowe i olbrzymie mozliwosci
dalszego rozwoju. Dodatkowo wysoki kapitat wiasny i bardzo wysoka rentownosc
gwarantujg bezpieczenstwo dziatania.
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Przed kryzysem na rynkach $wiatowych NG2 broni konserwatywne zarzadzanie i
oparcie strategii o rozwdj organiczny i rynek krajowy. Spoétka wdraza programy
oszczednosciowe, m.in. zamykajgc nierentowne lokalizacje, nie rezygnujgc
jednoczesnie z dziatan reklamowych i marketingowych budujgcych swiadomosc¢ marki. a
takze inwestujgc w specjalistyczne systemy informatyczne oraz automatyzacje
proceséw, m.in. automatyke magazynowaq, ktéra bedzie dostosowana do dynamicznie
zwiekszajgcej sie sieci sprzedazy zarzadzanej przez NG2.

W efekcie, Spotka zamierza wykorzysta¢c obecng sytuacje rynkowg do zwiekszenia
swoich udziatdw rynkowych z obecnych 12-13% do ponad 20% w ciagu najblizszych
trzech lat. Celem strategicznym Grupy pozostaje m.in. dwucyfrowy wzrost sprzedazy na
sklepach porownywalnych.

PLANY INWESTYCYJNE NG2 | PODSUMOWANIE NADZWYCZAJNEGO WALNEGO
ZGROMADZENIA AKCJONARIUSZY

W dniu 12 listopada 2009 odbyto sie NWZA, ktére wyrazito zgode na zmiany w statucie
spotki i umozliwito dokonanie jednej lub wielu emisji akcji w ramach podwyzszenia
kapitatu zaktadowego, ktore moze by¢ dokonane w czasie najblizszych 3 lat. Kazda
emisja akcji bedzie wymagata zgody Rady Nadzorczej, a maksymalnie NG2 moze
wyemitowac¢ do 10% kapitatu, czyli 3 840 000 akc;ji.

Zarzad zwrécit sie do Akcjonariuszy z wnioskiem o zatwierdzenie zmian w statucie
kierujgc sie checig minimalizacji ryzyka braku pozyskania s$rodkéw na rynku
finansowym. Srodki z potencjalnych emisji moga postuzyé na czesciowe sfinansowanie
planowanych inwestycji.

Spoétka zamierza w ciggu najblizszych dwdch lat przeprowadzi¢ inwestycje o wartosci
ok. 190 min zi, dzieki ktorym NG2 umocni swojg pozycje lidera rynku obuwniczego w
Polsce. Inwestycje zostang przeznaczone na budowe nowego centrum logistyczno-
dystrybucyjnego wysokiego sktadowania, dalszg rozbudowe sieci sprzedazy oraz
systeméw IT.

Najwieksza czes¢ planowanych inwestycji, tj. 97 min zl, zostanie zainwestowane w
budowe nowoczesnego, zautomatyzowanego magazynu wysokiego sktadowania, ktéry
ma w przysztosci obstugiwaé ponad tysigc sklepow zarzgdzanych przez Grupe NG2.

Dzieki automatyzacji procesow i zastosowaniu najnowoczesniejszych rozwigzan z
zakresu logistyki i magazynowania, znaczaco zwiekszy sie przewaga konkurencyjna
spotki, a koszty obstugi logistycznej ulegng znaczgcemu obnizeniu.
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Pozostate $rodki zostang wykorzystane na inwestycje, majgce na celu dalszg
rozbudowe sieci sprzedazy - otwarcia kolejnych nowych sklepow oraz przejmowanie
sklepéw od tych franszyzobiorcow, ktorzy zadeklarowali takg chec¢. Duze mozliwosci
optymalizacji procesow i zwiekszenia rentownosci spotka widzi w zakresie planowania
finansowego i planowania kolekcji. Dlatego tez planuje zainwestowa¢ w nowy systemem
IT, dzieki ktéremu zarzadzanie siecig sklepdéw, zapasami i politykg sprzedazy bedzie
jeszcze bardziej efektywne, co wptynie na zwiekszenie rentownosci Grupy.

,NG2 odnotowato najlepsze w branzy wyniki w trzecim kwartale tego roku, co oznacza,
Ze prawidtowo zareagowalisSmy na spowolnienie gospodarcze i nasza strategia przynosi
wymierne efekty. Chcemy nadal dynamicznie sie rozwija¢ i jestesmy przekonani, ze
obecna, dos¢ trudna sytuacja rynkowa, to najlepszy czas na jeszcze wigksze
zdystansowanie naszych konkurentéw. Planujemy, ze w ciggu najblizszych trzech lat
nasz udziat w rynku wzrosnie do 20%, co oznacza, Zze umochimy Swojg pozycje
zdecydowanego lidera rynku obuwniczego w Polsce. Pomogg nam w tym takze
planowane przez nas obecnie inwestycje, ktore podniosq efektywnoS¢ pracy oraz
procesow logistycznych NG2” - powiedziat Dariusz Mitek, Prezes Zarzadu NG2.

s1rzeci kwartat jest zwykle najtrudniejszy dla firm z naszej branzy, poniewaz tylko
wrzesien jest miesigcem, kiedy produkty sprzedawane sq po petnowartoSciowej cenie,
natomiast lipiec i sierpienn sg miesigcami wyprzedazowymi. Dodatkowo w tym kwartale,
ciepty wrzesien spowodowat, ze popyt na nowg kolekcje przesunat sie na pazdziernik,
ktory okazat sie rekordowym miesigcem sprzedazy w historii NG2” - powiedziat Piotr
Nowjalis, Wiceprezes Zarzadu NG2.

Dodatkowych informacji udzielaja:

Piotr Nowjalis

Wiceprezes Zarzadu, Dyrektor Finansowy, NG2 SA
Tel. (76) 84 58 420

e-mail: piotr.nowjalis@ng2.pl

Iwona Sacewicz-Mojsiuszko

M+G

Tel. (22) 625 71 14, 0501 183 386

e-mail: iwona.mojsiuszko@mplusg.com.pl
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Grupa NG2 jest liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i jednym z najwiekszych jego
producentéw w Polsce. W skiad Grupy Kapitatowej NG2 wchodzg NG2 S.A. — spétka zarzgdzajgca siecig
sprzedazy oraz CCC Factory Sp. z o.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia. Sprzedaz kolekcji prowadzona
jest fgcznie w 667 placowkach pod markami CCC, QUAZI oraz BOTI. Dostawcy obuwia dla Spotki to
zaréwno producenci zagraniczni (przede wszystkim szyjacy na zlecenie NG2 producenci chinscy),
krajowi, jak tez wiasne zaplecze produkcyjne. Udziat Grupy NG2 w bardzo rozdrobnionym rynku obuwia
jest szacowany na 12-13%.

OOUB CCC OQUAzi °




