Komunikat prasowy

Polkowice, 10 listopada 2011

PRZED SZCZYTEM SEZONU

NG2 SA, najwiekszy dystrybutor i producent obuwia w Polsce, wypracowat w Ill kwartale
2011 roku ponad 17 milionéw zt zysku netto przy przychodach ze sprzedazy na poziomie
242,6 min zt. Zysk na dziatalnosci operacyjnej wyniést 22,9 min zt, a EBITDA 28,9 min zi.
Grupa realizowata plany rozbudowy sieci sprzedazy, ktéra w trzecim kwartale zostata
powiekszona o ponad 2,4 tys. m>.

Podstawg strategii NG2 na najblizsze lata pozostaje rozwoj w Polsce i w Czechach.

Jednoczesnie Spoétka zamierza kontynuowaé rozpoczeta w pierwszym kwartale
wspolprace z franczyzobiorcami z Rosji.

WYNIKI FINANSOWE NG2 PO TRZECH KWARTALACH 2011 ROKU

Szczegotowe dane finansowe NG2

przedstawiaj

Il kw. Il kw. 111l Kw.
wtys. PLN 2011 2010 2010
Przychody netto |\, 50 | 257927 | -946% | 726845 | 708181 +2 64%
ze sprzedazy
Zysk operacyjny | 22881 31 161 26,6% | 78442 79 062 -0,8%
Zysk netto 17099 | 23949 | -286% | 58782 76 801 -23.5%

W ciggu 3 kwartatoéw 2011 roku dynamika wzrostu skonsolidowanych przychodéw ze sprzedazy
GK NG2 wyniosta jedynie nieco ponad 2% w poréwnaniu z analogicznym okresem ubiegtego
roku. Zysk operacyjny w Il kwartale wyniést 22,9 min zt, a zysk netto 17,1mIn zt. Oznacza to
spadek odpowiednio 0 26,6% i 28,6% w stosunku do Il kwartatu ubiegtego roku.

Na tegoroczne wyniki wptyw miata wyjgtkowo kaprysna aura. W najzimniejszym i najbardziej
deszczowym lipcu od wielu lat stabo sprzedawaty sie letnie buty. Z kolei wrzesien przyniost
temperatury niespotykanie wysokie, jak na te pore roku.

ROZWOJ SIECI SPRZEDAZY

Sie¢ sprzedazy NG2 na koniec wrzesnia 2011 roku obejmowata tgcznie 705 placowek, w tym
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591 sklepéw wiasnych: 283 salony CCC w Polsce i 49 w Czechach, 220 sklepéw BOTI oraz 39
butikow QUAZI.

Spotka planuje dalszy dynamiczny rozwdj sieci sprzedazy, szczegodlnie wiasnych sklepow
firmowych, co doprowadzi do wzrostu udziatu rynkowego i umocnienia pozycji lidera na rynku
obuwniczym. W 2011 roku NG2 pierwotnie planowata przyrost powierzchni handlowej o 10%,
ostatecznie do konca roku sie¢ powiekszy sie o 8,6%.

Niezaleznie od planéw rozwoju na rynkach polskim i czeskim, w najblizszych latach GK NG2
zamierza réwniez zaistnie¢ na rynkach Europy Wschodniej. W marcu 2011 otwarty zostat
pierwszy franczyzowy salon CCC w Moskwie, 2 lipca rozpoczat prace kolejny, réwniez
franczyzowy, w Omsku kolejne 3 placowki otwierajg sie w listopadzie. Spétka nie przewiduje
otwierania wlasnych sklepdéw, a rozwdj na rynku rosyjskim oparty bedzie o ,czysty” model
franczyzowy. Takie rozwigzanie pozwala minimalizowa¢ ryzyko oraz koszty wejscia na nowe
rynki.

Liczba sklepéw grupy NG2

Liczba sklepow Stan na Stan na
30 czerwca 2011 30 wrzesnia 2011
CCC Polska — salony 282 283
wiasne

CCC Polska - franczyza 50 48
CCC Rosja - franczyza 1 2
CCC Czechy 47 49
QUAZI 46 39

BOTI - sklepy wlasne 216 220
BOTI - franczyza 67 64

taczna liczba placowek 709 705

PLANY INWESTYCYJNE NG2

Praktycznie zakonczona zostata inwestycja w nowoczesne, w petni zautomatyzowane centrum
dystrybucyjno-logistyczne. Aktualnie Spotka przeprowadza testy informatyczne wdrozonego
rozwigzania a jego petna implementacja nastgpi na przetomie | i Il kwartatu 2012.

Projekt budowy centrum dystrybucyjnego, ktére ma w przysziosci obstugiwaé ponad tysigc
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sklepéw zarzadzanych przez Grupe NG2, wspdéifinansowany jest ze srodkéw Unii Europejskiej w
wysokosci ponad 38 min zt w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka.

Dzieki automatyzacji proceséw i zastosowaniu najnowoczesniejszych rozwigzan
z zakresu logistyki i magazynowania, znaczgco zwiekszy sie przewaga konkurencyjna spétki, a
koszty obstugi logistycznej ulegng znaczgcemu obnizeniu.

»1rzeci kwartat nie byt dla nas zbyt udany. Lipcowe deszcze i chtody skutecznie zniechecity
klientow do kupowania letnich butéw. Sierpien, bez znaczgcej poprawy pogody, réwniez nie
wplyngt znaczgco na poprawe sprzedazy. Wrzesien oceniamy jednak do$¢ pozytywnie, bo przy
bardzo cieptej i pogodnej aurze, Swietnie sprzedawata sie kolekcja dziecieca i mtodziezowa,
okre$lana u nas jako obuwie ,szkolne” oraz poétbuty. W obu tych kategoriach notowali$my
wzrosty sprzedazy o kilkadziesigt procent w stosunku do zesztego roku. Jednocze$nie, w
poréwnaniu do wrze$nia zesztego roku, praktycznie nie sprzedawaty sie jeszcze botki i kozaki,
a wynika to z bardzo wysokich temperatur notowanych pod koniec trzeciego kwartatu. Nizszy
udziat we wrzeSniowej sprzedazy tych produktow, ktore przeciez majg wysokg cene
Jjednostkowg, zaowocowat nizszymi od planowanych przychodami zrealizowanymi we wrzes$niu.
Jednak juz pazdziernikowe, bardzo dobre dane dotyczgce sprzedazy zrealizowanej w naszych
sklepach, pokazujg , ze mieliSmy do czynienia jedynie z przesunieciem popytu , a nie z jego
ograniczeniem.

To co moze cieszyc¢ w trzecim kwartale to takze wysokie marze wypracowane w tym okresie i
niskie koszty sprzedazy. Spodziewamy sie podtrzymania tych tendencji w czwartym kwartale i
liczymy na bardzo dobre wyniki finansowe catego roku.

Naszym celem na najblizsze okresy bedzie poprawianie parametrow efektywnosci sprzedazy, a
w konsekwencji utrzymanie wysokich marz i wysokiej rentownosci.” - powiedziat Dariusz Mitek,
Prezes Zarzadu NG2.

Dodatkowych informaciji udziela:

Piotr Nowjalis
Wiceprezes Zarzadu, Dyrektor Finansowy, NG2 SA
Tel. (76) 84 58 420

e-mail; piotr.nowjalis@ng2.pl

Grupa NG2 jest liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i najwiekszym jego
producentem w Polsce. W skiad Grupy Kapitatowej NG2 wchodzg NG2 S.A. — spdtka
zarzgdzajgca siecig sprzedazy, CCC Factory Sp. z 0.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia oraz
NG2 Suisse S.a.r.l., spotka zarzgdzajgca znakami towarowymi . Sprzedaz kolekcji prowadzona
jest tgcznie w ponad 700 placéwkach pod markami CCC, QUAZI oraz BOTI. Dostawcy obuwia
dla Spotki to zardbwno producenci zagraniczni (przede wszystkim szyjgcy na zlecenie NG2
producenci chinscy), krajowi, jak tez witasne zaplecze produkcyjne. Udziat Grupy NG2 w bardzo
rozdrobnionym rynku obuwia jest szacowany na 13-14%.
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