Komunikat prasowy

Polkowice, 29 sierpnia 2011
NAJLEPSZY KWARTAL W HISTORII NG2

NG2 SA, najwiekszy dystrybutor i producent obuwia w Polsce, wypracowat w Il
kwartale 2011 roku najlepsze wyniki finansowe w historii. Przychody ze sprzedazy
wyniosty 299,3 min zi, zysk netto blisko 48 min zi, a rentownos¢ netto osiggneta
poziom 16%. Grupa konsekwentnie realizowata plany rozbudowy sieci sprzedazy,
ktéra w drugim kwartale zostata powiekszona o ponad 2,9 tys m2.

Podstawa strategii NG2 na najblizsze lata pozostaje rozw6j w Polsce i w

Czechach. Jednoczesnie Spotka zamierza kontynuowaé rozpoczeta w pierwszym
kwartale wspoétprace z franczyzobiorcami z Ros;ji.

WYNIKI FINANSOWE NG2 PO PIERWSZYM POLROCZU 2011 ROKU

Szczegobtowe dane finansowe NG2 przedstawiajg sie nastepujgco:
Il kw. I kw. H1 2011 H1 2010

w tys. PLN 2011 2010 Zmiana Zmiana
Przychody netto 299 332 244 546 +22.4% 484 257 440 254 +10,0%
Ze sprzedazy
Zysk operacyjny 57 468 38 729 +48,4% 55 561 47 901 +16,0%
Zysk netto 47 917 47 762 +0,3% 41683 52 852 21.1%

W ciggu 2 kwartatow 2011 roku dynamika wzrostu skonsolidowanych przychoddéw ze
sprzedazy GK NG2 wyniosta 10% w poréwnaniu z analogicznym okresem ubiegtego
roku. Zysk operacyjny w Il kwartale wyniost 57,5 min zt, a zysk netto 47,9 min zt.
Oznacza to wzrost odpowiednio 0 48,4% i 0,3% w stosunku do Il kwartatu ubiegtego
roku. Spétka z duma podkresla, ze byt to kwartal o najwyzszym w historii NG2
poziomie zysku netto.

Analizujgc poziom zysku netto, nalezy jednak pamieta¢, ze w Il kwartale 2010 NG2
przeprowadzito prace zwigzane z racjonalizacjg zarzadzania znakami towarowymi.
Skutkowato to m.in. utworzeniem aktywa z tytutu podatku dochodowego i rozpoczeciem
pobierania optat licencyjnych przez NG2 Suisse. Cata operacja podniosta jednorazowo
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zysk netto GK NG2 w Il kwartale 2010 o ponad 15,5 min zt.

Ponizej prezentujemy poréwnanie wynikow NG2 osiggnietych w tym roku, z wynikami
osiggnietymi w analogicznym okresie roku ubiegtego, z wylaczeniem efektéw zmian
podatkowych roku 2010:

Il kw. H1 2011 H1 2010

2010 VAIETE] VAIETE]

Przychody netto 299 332 244 546 +22.4% 484 257 440 254 +10,0%
ze sprzedazy

Zysk operacyjny 57 566 41 029 +40,3% 55 706 50 201 +11,0%

Zysk netto 47 482 31975 +48.5% 41 050 36 597 +12.2%

Po skorygowaniu o efekt podatkowy roku 2010, poréwnanie 2011 vs. 2010 wypada
jeszcze bardziej imponujgco. Zysk operacyjny byt wyzszy w Il kwartale o 40,3% a zysk
netto o 48,5%. Tak wysoka dynamika wzrostu roznych pozioméw zysku mozliwa byta
przede wszystkim dzieki wysokiemu poziomowi przychodow ze sprzedazy, wysokim
marzom handlowym i jednoczesnym utrzymaniu niskich kosztow sprzedazy.

ROZWOJ SIECI SPRZEDAZY

Sie¢ sprzedazy NG2 na koniec czerwca 2011 roku obejmowata tgcznie 708 placowek, w
tym 591 sklepoéw wtasnych: 282 salony CCC w Polsce i 47 w Czechach, 216 salonow
BOTI oraz 46 butikow QUAZI.

Spoétka planuje dalszy dynamiczny rozwdj sieci sprzedazy, szczegolnie wilasnych
sklepow firmowych, co doprowadzi do wzrostu udziatu rynkowego i umocnienia pozyciji
lidera na rynku obuwniczym. W 2011 roku NG2 planuje w sumie otwarcie ponad 50
placowek i wzrost powierzchni handlowej o ponad 13.000 m?

Niezaleznie od plandéw rozwoju na rynkach polskim i czeskim, w najblizszych latach GK
NG2 zamierza rowniez zaistnie¢ na rynkach Europy Wschodniej. W marcu 2011 otwarty
zostat pierwszy franczyzowy salon CCC w Moskwie, zas 2 lipca rozpoczat prace kolejny,
réwniez franczyzowy, w Omsku. Kolejne 4-5 placéwek moze zosta¢ uruchomione do
konca roku. Spotka nie przewiduje otwierania wlasnych sklepow, a rozwdj na rynku
rosyjskim oparty bedzie o ,czysty” model franczyzowy. Takie rozwigzanie pozwala
minimalizowac ryzyko oraz koszty wejscia na nowe rynki.




Liczba sklepéw grupy NG2

Liczba sklepow SIEN) I SET ]
P 31 marca 2011 30 czerwca 2011
CCC Polska - salony 274 282
wilasne
CCC Polska - franczyza 52 50
CCC Czechy 45 47
QUAZI 48 46
BOTI — sklepy wiasne 220 216
BOTI - franczyza 68 67
taczna liczba placéwek 707 708

PLANY INWESTYCYJNE NG2

W roku 2011 NG2 bedzie kontynuowata, rozpoczete w 2010, prace nad dwoma duzymi
projektami, tj. wdrozeniem systemu IT oraz budowg nowego centrum dystrybucyjno-
logistycznego.

Projekt budowy nowoczesnego, zautomatyzowanego magazynu wysokiego
skltadowania, ktéry ma w przysziosci obstugiwaé ponad tysigc sklepdw zarzgdzanych
przez Grupe NG2, wspoétfinansowany jest ze srodkéw Europejskiej w wysokosci ponad
38 mIn zt w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka.

Dzieki automatyzacji proceséw i zastosowaniu najnowoczesniejszych rozwigzan
z zakresu logistyki i magazynowania, znaczgco zwiekszy sie przewaga konkurencyjna
spotki, a koszty obstugi logistycznej ulegng znaczgcemu obnizeniu.

,Drugi kwartat byt dla nas bardzo udany. Swietnie sprzedawata sie wiosenna kolekcja,
klienci docenili réznorodnos¢ asortymentu i ilo§¢ oferowanych modeli obuwia.
Zadowoleni jestesmy rowniez z marz wypracowanych w tym okresie i z niskich kosztow
sprzedazy. W efekcie Grupa NG2 moze z dumg poinformowac¢ o najlepszym, pod
wzgledem zysku netto, kwartale w historii. Naszym celem na najblizsze okresy bedzie
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poprawianie parametrow efektywnoSci sprzedazy, a w konsekwencji utrzymanie
wysokich marz i wysokiej rentownoSci. Deklarowalismy po | kwartale, nieudanym dla
Spotki, ze juz po wynikach 2 kwartatu bedzie widac, ze realizacja celéw finansowych i
biznesowych w roku 2011 jest niezagrozona. Widac teraz wyraznie, ze nie byty to
zapowiedzi na wyrost.” - powiedziat Dariusz Mitek, Prezes Zarzadu NG2.

Dodatkowych informacji udziela:

Piotr Nowjalis

Wiceprezes Zarzgdu, Dyrektor Finansowy, NG2 SA
Tel. (76) 84 58 420

e-mail: piotr.nowjalis@ng2.pl

Grupa NG2 jest liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i najwiekszym jego producentem
w Polsce. W sktad Grupy Kapitatowej NG2 wchodzg NG2 S.A. — spétka zarzgdzajgca siecig sprzedazy,
CCC Factory Sp. z o.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia oraz NG2 Suisse S.a.r.l., spotka zarzgdzajgca
znakami towarowymi . Sprzedaz kolekcji prowadzona jest tgcznie w ponad 700 placéwkach pod markami
CCC, QUAZI oraz BOTI. Dostawcy obuwia dla Spotki to zaréwno producenci zagraniczni (przede
wszystkim szyjgcy na zlecenie NG2 producenci chinscy), krajowi, jak tez wiasne zaplecze produkcyjne.
Udziat Grupy NG2 w bardzo rozdrobnionym rynku obuwia jest szacowany na 13-14%.
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