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Polkowice, 29 sier pnia 2012

CCC PRZEKRACZA GRANICE

NG2 SA, najwi ekszy dystrybutor i producent obuwia w Polsce, wypra cowat w | pétroczu

2012 roku ponad 45 min zysku netto przy przychodach ze sprzeda zy na poziomie 583 min

zt. Zysk na dziatalno $ci operacyjnej wynidst 58,9 min zt, a EBITDA 73 min zt. Grupa
realizowata plany rozbudowy sieci sprzeda zy, ktéra w pierwszych sze $ciu miesi gcach
zostata powi ekszona ze 152 tys. m ? do 183,1 tys. m ?

Zarzad NG2 stawia sobie ze cel strategiczny na lata 2013 -2015 umocnienie pozycji
najwi ekszego gracza na rynku obuwniczym w Polsce i zdobyc ie pozycji lidera w

Czechach, na Stowacji i na W egrzech .

Jednocze snie spotka zamierza rozwija € sie € sklepoéw franczyzowych w krajach Europy
Srodkowo-Wschodniej. Do franczyzowych sklepéw z logo CCC w Rosji w tym roku
dot gczyly podobne lokalizacje w Rumunii, na Lotwie i w Kazachstanie.

WYNIKI FINANSOWE NG2 PO PIERWSZYM POtROCZU 2012 ROKU

Szczegotowe dane finansowe NG2 przedstawiajg sie nastepujgco:

w tys. PLN H1 2012 H12011 Zmiana
Przychody netto | gg3016 | 484257 | 20,4%
ze sprzedazy
Zysk operacyjny 58 953 55561 6,1%
Zysk netto 41 683 45 453 9,04%
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W ciggu pierwszych szesciu miesiecy 2012 roku Grupa NG2 zanotowata wysokg dynamike
wzrostu skonsolidowanych przychodéw ze sprzedazy. W poréwnaniu z analogicznym okresem
ubiegtego roku przychody wzrosty o ponad 20%, zysk operacyjny o ponad 6% a zysk netto o
9%. Nizsza dynamika wzrostu zysku niz wzrost przychodéw wynika z nizszej o 5 pp marzy
zysku brutto na sprzedazy.

Na wyniki pierwszego pétrocza miato wpltyw wiele czynnikéw, ale najwazniejszym z nich
pozostaje szeroko$¢ i roznorodnos¢ oferty produktowej. Na wysokim poziomie byta
odwiedzalnos¢ naszych sklepéw, wysoka pozostawata rowniez skutecznos¢ sprzedazy. Jedynie
marza handlowa byta nizsza od zakladane;j.

ROZWOJ SIECI SPRZEDAZY

Sie¢ sprzedazy NG2 na koniec czerwca 2012 roku obejmowata tgcznie 709 placowek, w tym
596 sklepéw wiasnych (312 salonéw CCC w Polsce, 56 w Czechach i 3 na Stowacji, 190
sklepow BOTI , 35 butikdw QUAZI) i 28 sklepéw agencyjnych.

Spoétka planuje dalszy dynamiczny rozwdj sieci sprzedazy, szczegoélnie whlasnych sklepow
firmowych, co doprowadzi do wzrostu udziatu rynkowego i umocnienia pozyciji lide ra_na
krajowym rynku obuwniczym _ oraz zdobycia pozycji najwi ekszego gracza w_pozostatych
krajach Europy Srodkowej — w Czechach, na Stowaciji i na W__egrzech . Do konca 2015 roku
planujemy powiekszyé sie¢ sprzedazy o ponad 150 tys. m_tj. o blisko 80%

W grudniu 2011 roku Zarzgd NG2 podjat decyzje o rozpoczeciu ekspansji na rynku stowackim.
Pierwszy sklepy otwarte zostaty juz w marcu, a do konca 2012 powinno by¢ w naszej sieci
sprzedazy 12 wtasnych lokali w tym kraju.

Kolejna spotka zalezng bedzie CCC Hungary, powotana do organizacji sprzedazy detalicznej na
terenie Republiki Wegierskiej. W ciggu czterech najblizszych miesiecy otworzymy tam nie mniegj
niz 10 wiasnych sklepow.

Niezaleznie od plandéw rozwoju na rynkach polskim, czeskim, stowackim i wegierskim w
najblizszych latach GK NG2 zamierza réwniez rozwija¢ sie réwniez poprzez franczyze w innych
krajach regionu. W orbicie zainteresowan sg kraje, gdzie juz funkcjonujg franczyzowe sklepy
CCC czyli Rumunia, Rosja, totwa, Kazachstan ale tez Litwa, Estonia, Ukraina, Butgaria,
Stowenia i Chorwacja. Rozwoj na tych rynkach oparty bedzie o ,czysty” model franczyzowy.
Takie rozwigzanie pozwala w naszej ocenie minimalizowac¢ ryzyko oraz koszty wejscia na nowe
rynki.
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Liczba sklepéw grupy NG2
Liczba sklepéw Stan' na Stan na
31 grudnia 2011 30 czerwca 2012
CCC Polska — salony 293 312
wiasne
CCC Polska - agencyjne - 28
CCC Polska — franczyza 49 23
CCC Rosja/ totwa /
Rumunia / Kazachstan — 5 8
franczyza
CCC Czechy 52 56
QUAZI 37 35
BOTI — sklepy wtasne 216 190
BOTI - franczyza 62 54
t aczna liczba placéwek 714 709

.Patrzgc na wyniki pierwszego poétrocza mozna mie¢ mieszane uczucia. Z jednej strony duza
odwiedzalnos¢, wysokie wspotczynniki skutecznosci, dynamiczny wzrost przychodéw i wysoki
poziom sprzedazy w sklepach poréwnywalnych. Z drugiej jednak strony — nizsza o 5 pp marza
handlowa i wyniki finansowe nizsze od oczekiwanych. Dominuje w nas jednak poczucie
zadowolenia z zaraportowanych dzisiaj wynikéw. Nasza kolekcja zostata $wietnie odebrana
przez klientéw a my po raz kolejny umocniliSmy sie na krajowym rynku obuwniczym. Bardzo
mocno promujemy w tym roku wtasne marki obuwia skérzanego : Lasocki, Lasocki Fashion for
Men, Lasocki Kids oraz Lasocki Young. Mamy w sprzedazy bardzo atrakcyjng i szerokg oferte
butéw dzieciecych sygnowanych logo Disney’a. ZwiekszyliSmy oferte akcesoriéw i artykutow do
pielegnacji obuwia.

Widzimy tez, Zze na pozycjonowanie marki CCC wptyneta pozytywnie kampania reklamowa z
udziatem Anny Przybylskiej i Oliviera Janiaka.
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Jestesmy bardzo zadowoleni z pierwszych, testowych lokalizacji naszych placéwek na Stowacji,
w Rumunii, na totwie i w Kazachstanie. Sg to wyniki na tyle obiecujgce, Zze postanowilismy
zmodyfikowac nasze plany strategiczne i rozpoczgc¢ bardzo dynamiczng ekspansje jednoczesnie
w kilku krajach regionu Europy Srodkowej i Wschodniej. Liczymy, ze juz w roku 2015 podwoimy
przychody zachowujgc jednoczesnie wysokie parametry rentownosci. Oczekujemy rentownosci
EBIT na poziomie 15-16% za$ rentownosci netto nie mniejszej niz 11-13%.

Niezaleznie od planéw ekspansji i dziatan prosprzedazowych absolutnym priorytetem pozostaje
dla nas utrzymanie wysokiej efektywnosci i sprawnosci operacyjnej, sprawnego zarzgdzania
siecig sprzedazy i utrzymania kosztéw na niskim poziomie, czyli w konsekwencji utrzymanie
wysokich marz i wysokiej rentownosci.” - powiedziat Dariusz Mitek, Prezes Zarzagdu NG2.

Dodatkowych informacji udziela:

Piotr Nowjalis

Wiceprezes Zarzadu, Dyrektor Finansowy, NG2 SA
Tel. (76) 84 58 420

e-mail: piotr.nowjalis@ng2.pl

Grupa NG2 jest liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i najwiekszym jego
producentem w Polsce. W sktad Grupy Kapitatowej NG2 wchodzg NG2 S.A. — spéika
zarzgdzajgca siecig sprzedazy, CCC Factory Sp. z 0.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia oraz
NG2 Suisse S.a.r.l., spélka zarzgdzajgca znakami towarowymi . Sprzedaz kolekcji prowadzona
jest tgcznie w ponad 700 placéwkach pod markami CCC, QUAZI oraz BOTI. Dostawcy obuwia
dla Spotki to zaréwno producenci zagraniczni (przede wszystkim szyjgcy na zlecenie NG2
producenci chinscy), krajowi, jak tez wtasne zaplecze produkcyjne. Udziat Grupy NG2 w bardzo
rozdrobnionym rynku obuwia jest szacowany na 16%.
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