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Polkowice, 10.05.2010 r.

NG2 PO | KWARTALE 2011 ROKU:
Niewielka strata kwartalna, bez znaczenia dla wynikéw catorocznych

NG2 SA, najwiekszy dystrybutor i producent obuwia w Polsce, wypracowat w |
kwartale 2011 ponad 184 miliony zt przychodéw ze sprzedazy. Taki poziom
przychodéw nie wystarczyt jednak na zrealizowanie zysku netto. Grupa
zwigkszyta w tym okresie ilos¢ placéwek handlowych w Polsce i w Czechach do
707.

Podstawg strategii NG2 na najblizsze lata pozostaje zwiekszanie udziatu
w krajowym rynku obuwniczym. Jednoczesnie Spétka podjeta decyzje o dalszej
ekspansji na rynkach zagranicznych, rozpoczynajac wspolprace
z franczyzobiorcami z Europy Wschodniej. W potowie marca otwarty zostat
pierwszy sklep w Ros;ji.

WYNIKI FINANSOWE NG2 PO | KWARTALE 2011 ROKU

Szczegodtowe dane finansowe NG2 przedstawiajg sie nastepujgco:

I kw. I kw.
witysuRLN 2011 2010
Przychody netto 184 925 195 708 -5,5%
ze sprzedazy
Zysk operacyjny 9172 -1907 -120,8%
Zysk netto 5 090 -6 234 -222.5%
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Sprzedaz w pierwszym kwartale 2011 spadta o ponad 5% w poréwnaniu z analogicznym
okresem roku poprzedniego. Na poziomie operacyjnym spoétka zanotowata strate
(-)1.907 mIn zt, za$ na poziomie netto (-) 6.234 min zt.

Spotka informowata wielokrotnie w przesztosci, iz mozna sie spodziewac, ze pierwszy
kwartat w jednym z kolejnych lat obrotowych zakonczy sie niewielkg, ale jednak stratg.
Wynika to ze zmiany struktury sprzedazy w ostatnich latach i coraz wiekszego udziatu
sprzedazy detalicznej realizowanej we wiasnych sklepach wobec sprzedazy hurtowej do
odbiorcow franczyzowych. Poniewaz franczyzobiorcy dokonujg zakupow przed
rozpoczeciem witasciwego sezonu, sprzedaz realizowana do tej grupy odbiorcéw
kumulowata sie historycznie w pierwszym i trzecim kwartale, poprawiajgc wyniki spotki w
okresie ,niskiego” sezonu. Wraz ze spadkiem udziatu sprzedazy hurtowej w sprzedazy
ogotem i przy wysokich kosztach statych prowadzenia wtasnych sklepdéw przychody
pierwszego kwartatu 2011 nie pozwolity na wypracowanie zysku netto.

ROZWOJ SIECI SPRZEDAZY

Sie¢ sprzedazy NG2 na koniec | kwartatu 2011 roku obejmowata tgcznie 707 placowki,
w tym 587 sklepow wiasnych: 274 salony CCC w Polsce i 45 w Czechach, 220 sklepow
BOTI oraz 48 butikow QUAZI.

Spoétka planuje dalszy dynamiczny rozwdj sieci sprzedazy, szczegolnie wiasnych
sklepow firmowych, co doprowadzi do wzrostu udziatu rynkowego i umocnienia pozyciji
lidera na rynku obuwniczym. W catym 2011 roku NG2 planuje tgcznie przyrost sieci
sprzedazy o co najmniej 14 tys.m?

W najblizszych latach GK NG2 zamierza zaistnie¢ na rynkach Europy Wschodniej. W
marcu 2011 otwarty zostat pierwszy sklep CCC w Moskwie za$ kolejne dwa sklepy
zostang otwarte na przetomie maja i czerwca. Rozwaj biznesu na rynku rosyjskim oparty
bedzie o model franczyzowy. Takie rozwigzanie pozwala Grupie NG2 minimalizowaé
ryzyko oraz koszty wejscia na nowe rynki.



Liczba sklepéw grupy NG2

Liczba sklepéw SAET DT
P 31 grudnia 2010 31 marca 2011
CCC Polska - salony 273 274
wilasne

CCC Polska - franczyza 61 52
CCC Czechy 45 45
QUAZI 49 48
BOTI — sklepy wiasne 213 220
BOTI - franczyza 62 68
taczna liczba placéwek 703 707

PLANY INWESTYCYJNE NG2

W roku 2011 NG2 bedzie kontynuowata, rozpoczete w 2010, prace nad dwoma duzymi
projektami, tj. wdrozeniem systemu IT oraz budowg nowego centrum dystrybucyjno-
logistycznego.

Projekt budowy nowoczesnego, zautomatyzowanego magazynu wysokiego
skltadowania, ktéry ma w przyszitosci obstugiwaé ponad tysigc sklepdw zarzgdzanych
przez Grupe NG2, wspoétfinansowany jest ze srodkéw Europejskiej w wysokosci ponad
38 mIn zt w ramach Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka.

Dzieki automatyzacji proceséw i zastosowaniu najnowoczesniejszych rozwigzan

z zakresu logistyki i magazynowania, znaczgco zwiekszy sie przewaga konkurencyjna
spotki, a koszty obstugi logistycznej ulegng znaczgcemu obnizeniu.

»1rzeba przyznac, ze | kwartat 2011 w naszym wykonaniu nie nalezat do udanych.
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Grupa Kapitatowa NG2 odnotowata po raz pierwszy w historii strate na poziomie netto.
Strata jest jednak na tyle niewysoka, by pozostac¢ bez wptywu na wyniki catoroczne. Nie
widzimy powodu ani do rewizji naszego budzetu, ani do podejmowania dodatkowych
dziatan przez spotke. Zarzad NG2 jest przekonany, ze juz po wynikach 2 kwartatu
bedzie widac¢, ze realizacja celéw finansowych i biznesowych w roku 2011 jest
niezagrozona.” - powiedziat Piotr Nowjalis, Wiceprezes Zarzgdu NG2.

Dodatkowych informacji udziela:

Piotr Nowjalis

Wiceprezes Zarzadu, Dyrektor Finansowy, NG2 SA
Tel. (76) 84 58 420

e-mail: piotr.nowjalis@ng2.pl

Grupa NG2 jest liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i najwiekszym jego producentem
w Polsce. W sktad Grupy Kapitatowej NG2 wchodzg NG2 S.A. — spétka zarzgdzajgca siecig sprzedazy,
CCC Factory Sp. z o.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia oraz NG2 Suisse S.a.r.l., spétka zarzgdzajgca
znakami towarowymi . Sprzedaz kolekcji prowadzona jest tgcznie w ponad 700 placéwkach pod markami
CCC, QUAZI oraz BOTI. Dostawcy obuwia dla Spétki to zaréwno producenci zagraniczni (przede
wszystkim szyjgcy na zlecenie NG2 producenci chifiscy), krajowi, jak tez wiasne zaplecze produkcyjne.
Udziat Grupy NG2 w bardzo rozdrobnionym rynku obuwia jest szacowany na 13-14%.
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