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REKORDOWE WYNIKI NG2 W 2008 ROKU
PODWOJENIE ZYSKU NETTO ORAZ DALSZY DYNAMICZNY ROZWOJ
SIECI SPRZEDAZY

NG2 SA, najwiekszy dystrybutor i wiodacy producent obuwia w Polsce,
wypracowat w 2008 roku rekordowe wyniki finansowe. Przychody ze sprzedazy
wyniosty ponad 768 min zt, czyli byly wyzsze o ponad 41% w poréwnaniu z
analogicznym okresem ubiegtego roku. Z kolei zysk netto Spétki w tym okresie
podwoit sie do ponad 107 min zt. Rok 2008 to kolejny rok dynamicznej rozbudowy
sieci sprzedazy NG2, ktéra koniec roku sktadata sie z blisko 600 placéwek.

Najwazniejsze wydarzenia:

e Zysk netto NG2 wzrést w IV kwartale 2008 r. o prawie 79% do 30,98 min zi. Narastajgco po
czterech kwartatach Spoétka odnotowata wynik netto na poziomie 107,02 min zi, czyli
dwukrotnie wyzszy od osiggnietego po czterech kwartatach 2007 r.

e Zysk operacyjny wzrést w IV kwartale 2008 r. o blisko 94% do 38,25 min zt, a narastajaco po
czterech kwartatach o ponad 86%, do 137,79 min zt.

e Przychody ze sprzedazy wzrosty w IV kwartale 2008 r. o blisko 36%, do 223,88 min zt.
Narastajgco po czterech kwartatach wyniosty one 767,73 min z, co oznacza wzrost 0 41% w
stosunku do 2007 roku.

e 2008 rok to kolejny rok dynamicznego rozwoju sieci sprzedazy NG2, ktéra na koniec roku
sktadata sie z 596 placéwek - liczba placowek wtasnych wzrosta o 143 sklepy na terenie
Polski i Republiki Czeskiej, w tym:

o BOTI - 76 sklepéw wtasnych
o QUAZI - 8 sklepéw wtasnych
o CCC - 59 sklepéw (49 w Polsce oraz 10 w Republice Czeskiej).

e W 2009 roku Spétka planuje otworzy¢ tacznie co najmniej 132 nowe placowki:
o co najmniej 45 sklepoéw pod logo CCC (32 w Polsce, 13 w Czechach)
o co najmniej 12 butikéw QUAZI
o co najmniej 75 sklepow firmowych BOTI.

e NG2 jest laureatem CEE REAL ESTATE AWARDS 2008 - otrzymata tytut DETALISTY
ROKU oraz zostata uznana za Najlepiej Zarzgdzang Spotke 2008 w konkursie Byki i
Niedzwiedzie organizowanym przez Gazete Gietdy Parkiet.
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WYNIKI FINANSOWE NG2 PO CZTERECH KWARTALACH 2008 ROKU

Szczegbtowe dane finansowe NG2 przedstawiajg sie nastepujgco:

-1V kw. . IV kw. IV kw. .

w min PLN 2008 Zmiana 2007 2008 VANIERE
Przychody

netto ze 544 .49 767,73 +41,0% 164,77 223,88 +35,9%
sprzedazy

Zysk

. 73,92 137,79 +86,4% 19,75 38,25 +93,7%
operacyjny

Zysk netto 53,47 107,02 +100,2% 17,32 30,98 +78,8%

Dynamika wzrostu przychodéw ze sprzedazy w ostatnim kwartale 2008 roku wyniosta
blisko 36% w poréwnaniu z analogicznym okresem poprzedniego roku. Jednoczesnie w
catym roku Grupa zwiekszyta sprzedaz o 41%. Priorytetem w rozwoju Spotki jest state
podnoszenie efektywnosci sprzedazy w istniejgcych placoéwkach handlowych. W efekcie
wzrost sprzedazy w tych samych sklepach CCC wyniost 10,6%, BOTI az 28,1%, a
QUAZI 25,5%.

Jednoczes$nie NG2 systematycznie rozbudowuje sie¢ dystrybucji sklepéw witasnych pod
swoimi markami. Wtasna sie¢ sprzedazy pozwala Spétce zatrzymywacé wiekszg czesc
generowanej marzy. W efekcie rentownosc netto Grupy siegneta niemal 14%. Sprzedaz
detaliczna stanowi blisko trzy czwarte przychodéw Spotki.

ROZWOJ SIECI

Sie€ sprzedazy NG2 na koniec 2008 roku obejmowata tgcznie 596 placowek, w tym 428
sklepéw witasnych: 228 salonéw CCC w Polsce i 25 w Czechach, 142 salony BOTI oraz
33 butiki QUAZI.

BEUB CCC QuUAz
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Liczba sklepow grupy NG2

Liczba sklepéw Sl UG
31 grudnia 2008 31 grudnia 2007
CCC Polska — salony 298 179
wilasne
CCC Polska - franszyza 95 114
CCC Czechy 25 15
QUAZI 33 25
215 137
BOTI (142 — sklepy wiasne, | (66 — sklepy wtasne, 71 -
73 franszyzowe) franszyzowe)
Sklepy partnerskie 0 1
taczna liczba placéwek 596 471

DALSZE PLANY EKSPANSJI SIECI

Spétka planuje dalszy dynamiczny rozwodj sieci sprzedazy, szczegdlnie wiasnych
sklepow firmowych. W roku 2009 Spoétka planuje otwarcie co najmniej:

32 salonéw CCC w Polsce

13 salonéw CCC w Czechach
12 butikow QUAZI

75 sklepéw BOTI.

Planowana tgczna liczba otwaré w 2009 to co najmniej 132 placowki.

BEUB CCC QuUAz
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Docelowo NG2 planuje posiadac okoto 300 lokali wlasnych i 130 objetych franszyzg pod
logo CCC w Polsce oraz ok. 50 lokali wtasnych tej marki w Czechach oraz 600 sklepéw
wiasnych i 300 franszyzowych pod markg BOTI. Sie¢ butikow QUAZI docelowo ma
sktadac sie ze 100 sklepow.

NG2 w obliczu spowolnienia gospodarczego

Grupa NG2 jest Swietnie przygotowana do dalszej skutecznej ekspansji przy
jednoczesnym generowaniu wysokiej stopy zwrotu dla akcjonariuszy pomimo sygnatéw
spowolnienia gospodarczego. Grupa NG2 charakteryzuje sie $cistg kontrolg kosztéw,
bardzo niskim poziomem zadtuzenia, co gwarantuje niskie koszty odsetkowe i olbrzymie
mozliwosci dalszego rozwoju. Spétka systematycznie wykazuje rosngce parametry
efektywnosci sprzedazy oraz wysokg marze.

W 2008 roku grupa NG2 zanotowata rekordowe wyniki finansowe, pomimo widocznego
spowolnienia gospodarczego w naszym kraju. Oznacza to, Ze jesteSmy doskonale
przygotowani na kryzys. Jestem przekonany, Zze produkty ze Sredniej i nizszej potki
cenowej, ktore sg podstawg naszej dziatalnosci, bedg sie Swietnie sprzedawaty w
sytuacji ewentualnej dekoniunktury. Ponadto konserwatywne zarzgdzanie i oparcie
strategii o rozwdj organiczny oraz rynek krajowy gwarantujq dalszg ekspansje przy
ograniczonym ryzyku. Oczekuje, ze spowolnienie, jezeli nastgpi, umocni przede
wszystkim naszg pozycje negocjacyjng wobec deweloperow i dostawcoéw. Inwestorzy
gietdowi mogg byc¢ pewni, ze naszym celem bedzie utrzymanie ponadprzecietnego
tempa wzrostu przychodow i zyskow w 2009 roku.” - powiedziat Dariusz Mitek, Prezes
Zarzadu NG2.

Dodatkowych informacji udzielaja:
Piotr Nowjalis

Dyrektor Finansowy, NG2 SA
Tel. (76) 84 58 420, e-mail: piotr.nowjalis@ng2.pl

Magda Kotodziejczyk

M+G

Tel. (22) 625 71 14, 0501 16 88 07

e-mail: magda.kolodziejczyk@mplusg.com.pl
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Grupa NG2 jest zdecydowanym liderem polskiego rynku sprzedazy detalicznej obuwia i jednym z
najwiekszych jego producentéw w Polsce. W sktad Grupy Kapitatowej NG2 wchodzg NG2 S.A. — spotka
zarzgdzajgca siecig sprzedazy oraz CCC Factory Sp. z 0.0., zajmujgca sie produkcjg obuwia. Sprzedaz
kolekcji prowadzona jest tacznie w 596 placowkach pod markami CCC, QUAZI oraz BOTI. Dostawcy
obuwia dla Spotki to zaréwno producenci zagraniczni (przede wszystkim szyjgcy na zlecenie NG2
producenci chiniscy, jak rowniez producenci wtoscy), krajowi, jak tez wiasne zaplecze produkcyjne. Udziat
Grupy NG2 w bardzo rozdrobnionym rynku producentéw obuwia jest szacowany na 8-10%.

BEUB CCC QuUAz



